® Sudleasing

B Man least viel Gutes iiber uns.

Vendorleasing nach MaB.

Erfolgreiche Partnerschaft
mit der SudLeasing.

b \

I"

= ’K/‘




Wie Sie bei lhren Kunden zum
Finanzierungsspezialisten werden.

Von Vendorleasing sprechen wir, wenn Sie als Hersteller und Hédndler von mobilen
Wirtschaftsgiitern mit uns Hand in Hand arbeiten und damit Ihren eigenen Kunden
gleich maBgeschneiderte Finanzierungslésungen anbieten kénnen.

Heute geniigt es nicht mehr, ein Produkt
einfach nur zu verkaufen. Unternehmen,
die zugleich Leasing und Finanzierung
anbieten kénnen, schaffen fiir ihre Kun-
den einen konkreten Mehrwert - und
damit fiir sich selbst hdhere Umsatze.
Nicht umsonst hat sich Vendorleasing -
auch als Vertriebs- oder Herstellerleasing
bekannt - in den vergangenen Jahren
als erfolgreiches Instrument der Absatzfi-
nanzierung durchgesetzt und gewinnt
weiter zunehmend an Bedeutung.

Immer mehr Branchen erkennen, dass
ein gutes Produkt allein nicht ausreicht,

national und international wettbewerbs-
fahig zu sein. Auch die professionelle
Finanzierung der eigenen Produkte
bildet einen wesentlichen Beitrag zum
Erfolg.

Durch die Kooperation mit der SiidLeasing
machen Sie den entscheidenden Schritt
vom Hersteller zum Dienstleister und
Full-Service-Anbieter. Damit bieten Sie
Ihren Kunden nicht mehr nur ein Produkt
an, sondern offerieren ihm auch Hilfe-
stellung bei Wartung, Finanzierung und
Versicherung. Das erhdht Ihre Kompe-
tenz und Glaubwiirdigkeit - und damit

die Kaufbereitschaft des Kunden. Ebenso
wichtig: Bei Preisgesprachen geht es
nicht mehr schlicht um Prozente und
Nachldsse, sondern um intelligente
Kombinationen aus Rabatten, Zins-
modellen und individuell zugeschnittenen
Leasingkonditionen. Fiir beide Seiten
bedeutet das ein deutliches Plus an
Flexibilitdat - und somit an Erfolgsmdg-
lichkeiten.

Als Hersteller und Verkdufer gehen Sie
damit kein Risiko ein, denn den vollen
Kaufpreis erhalten Sie von uns bereits
bei Auslieferung.




Was wir unter einer
Win-win-=Situation verstehen.

Beim Vendorleasing mit der SiidLeasing kénnen alle nur gewinnen.
Denn aus unserem ,Dreiecksbeziehung” von Hersteller, SiidLeasing und
Leasingnehmer ergeben sich fiir jeden der Beteiligten handfeste Vorteile.

Von der Kooperation zwischen lhnen
und uns profitiert natiirlich auch lhr
Kunde als Leasingnehmer. Nehmen wir
zum Beispiel den Kauf einer Maschine:
Da Ihr Kunde fiir die Anschaffung seiner
neuen Maschine keinen Kredit aufneh-
men muss, schont er seine Kreditlinie flir
wichtige Investitionen oder pl6tzliche
Finanzierungsengpésse. AuBerdem kann
er seine Leasingraten direkt mit den
Ertrdgen finanzieren, die er mit seiner
neuen Maschine erwirtschaftet.

Auf Erfolgskurs: Auch die SiidLeasing
profitiert vom gemeinsamen Vendoren-
geschaft, denn wir holen uns durch die

Kooperation mit Ihnen als Hersteller -
meistens wird ein gemeinsames
kleineres Leasingunternehmen gegriin-
det - einen Partner mit hervorragenden
Branchenkenntnissen und wertvollem
Produkt-Know-how ins Boot. Dadurch
lernen wir den Markt besser kennen,
konnen Verkaufs- und Leasingobjekte
fachkundig beurteilen und bei der Finan-
zierung angemessen beriicksichtigen.
Das wiederum hilft uns bei der Akquisi-
tion weltweiter Leasinggeschafte.

Und hier schlieBt sich der Kreis, denn
wenn wir die Méarkte verstehen, konnen

wir unseren Kunden erheblich weiter

entgegenkommen, als dies vielen
Banken - insbesondere in den Zeiten
von Basel II - mdglich ist.

Unser Service fiir lhren Erfolg:
das PartnerWVeb.

Fiir unsere Vendoren bieten wir noch
einen ganz besonderen Service. Wir
erstellen fiir Sie Ihre eigene Online-
Kalkulationsplattform: das PartnerWeb.
Es unterstiitzt Sie als Hersteller und
Lieferant werthaltiger Wirtschaftsgliter
bei lhren Finanzierungsalternativen.
Rund um die Uhr kdnnen Sie Gber das
Internet schnell und unkompliziert maB-
geschneiderte Angebote erstellen lassen
und alle relevanten Vertragsvordrucke
generieren.

Um Klarheit zu schaffen, priift unser
PartnerWeb sogar in wenigen Minuten
die Bonitat Ihres Kunden. Eine Finan-
zierung ist dann - eine positive Ent-
scheidung vorausgesetzt - sofort bis zu
einem Volumen von 200.000,00 Euro
moglich. Damit wissen Sie und lhr Kunde
gleich, ob die gewiinschte Finanzierung
realisiert werden kann.
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Egal, welche Mirkte Sie bedienen: Von einer
Partnerschaft mit der StidLeasing profitieren
Sie und Ihre Kundschaft.



Die SudLeasing.
Aus gutem Hause.

Egal, wo auf der Welt Sie sich wirtschaft-
lich engagieren - die SlidLeasing ist Ihr
Partner, wenn es um maBgeschneiderte
Finanzierungslosungen geht.

Als herstellerunabhangige Leasinggesell- [ TLLELEREAS
L

schaft gehdren wir zu den Top-Finanzie- i
TERLELLR

rungsunternehmen in Europa.

Wir haben ein klares Ziel: Ihnen und lhren Kunden
heute und morgen ein verldsslicher Finanzdienstleister
und ein vertrauenswiirdiger Leasingpartner zu sein.

Dieser Erfolg kommt nicht von ungefahr.
Seit Giber 30 Jahren beraten wir unsere
Kunden und Geschaftspartner, wenn

es um flexible Leasingmodelle geht. Als
Tochterunternehmen der Landesbank
Baden-Wiirttemberg (LBBW) sind wir
zudem an mehr als 30 nationalen und
internationalen Firmenstiitzpunkten tatig.
Gemeinsam mit weiteren Konzernunter-

nehmen bieten wir eine groBe Bandbreite
an finanztechnischer Unterstiitzung,

z.B. Factoring, Kapitalanlagen, Kapital-
beteiligungen, Immobilienleasing und Gut aufgestellt — als Tochtergesellschaft der
Baumanagement. LBBW bietet die SiidLeasing Kompetenz vor Ort.

Wenn Sie die Vorteile des Vendorleasings
voll ausschépfen méchten und kompe-
tente Betreuung schatzen, dann sprechen
Sie mit uns. Unsere Beratung verhilft
Ihnen zu einem maBgeschneiderten Finan-
zierungskonzept, das alle nur erzielbaren
Leasingvorteile bietet.



Leasing-Vorteile, die Ihre Kunden liberzeugen werden:

Ihr Kunde bezahlt parallel zur Nutzung, dadurch finanziert sich die
Investition aus den erwirtschafteten Ertrégen.

Leasing bindet kein Kapital. Kreditlinien und sonstige bankiibliche
Sicherheiten bleiben unbertiihrt.

Sichere Kalkulationsgrundlage. Leasingzahlungen sind fest vereinbart,
bleiben konstant und transparent.

Ohne Kapitalbindung kann Ihr Kunde immer die neueste Technik
nutzen, um im Wettbewerb zu bestehen.

Der Leasingvertrag wird maBBgeschneidert auf den Bedarf lhres
Kunden ausgerichtet.




Die SiidLeasing-Firmenphilosophie
basiert auf den Grundsatzen des
modernen Bauhaus-Stils. Seine geo-
metrischen Elemente stehen bei uns
fiir ein klar definiertes Unternehmens-
leitbild. Stellvertretend dafiir belegen
die Formen Kreis, Dreieck und Quadrat
unsere Prinzipien Innovation, Kompe-
tenz und Sicherheit.

Mit innovativen Ideen und Lésungen
bieten wir lhnen die notwendigen
finanziellen Freirdume.

Kompetenz erfahren Sie in einem
taglichen fairen Miteinander und durch
fundierte, persénliche Beratung.

Unsere langjahrige Erfahrung, Zuver-
lassigkeit und die unternehmerische
Verbindung zur Landesbank Baden-
Wiirttemberg geben lhnen die Sicher-
heit, erfolgreich in einem bewegten
Markt zu handeln.
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