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SudLeasing auf der BAUMA 2007:
Flexible Finanzierungslésungen fur Baumaschinen und Krane

Stuttgart, 26. Februar 2007 Die SudLeasing, ein Tochterunternehmen der
Landesbank Baden-Wlrttemberg, prasentiert ihr umfangreiches
Leistungsportfolio auch in diesem Jahr auf der BAUMA in Minchen. Im
Freigelande F5, Block 504/6 kdnnen sich Kunden und Interessenten aus
dem In- und Ausland tber maBgeschneiderte Finanzierungskonzepte far
Baumaschinen und Krane informieren. Die StdLeasing rechnet auf der
BAUMA, dem anerkannten Branchentreffpunkt, wieder mit zahlreichen

Geschaftsabschlissen.

Die StidLeasing GmbH ist eine der gréBten herstellerunabhangigen
Leasinggesellschaften Deutschlands und erzielt etwa 25 Prozent ihres
Mobilienleasing-Geschafts mit Baumaschinen. Im Jahr 2006 waren es

557 Mio. Euro. Die Baubranche zahlt zu den Fokusbranchen der StidLeasing,
die mit der StidLeasing Kran- und Schwerlastlogistik GmbH & Co. KG (SLKS)
Uber ein Kompetenz-Center verfligt, das sich eigens auf Kunden aus der
Kranbranche und Schwerlastlogistik spezialisiert hat.

Vendorleasing zur Absatzférderung

Das Branchen-Know-how haben sich die Finanzexperten der StdLeasing
auch durch die seit langem bestehende Zusammenarbeit mit groBen, weltweit
agierenden deutschen Herstellern wie etwa Liebherr, Putzmeister oder
Goldhofer angeeignet. Denn beim Absatz von Bau-, Auto- und
Raupenkranen, von Betonpumpen und sadmtlichen anderen Baumaschinen ist
ein klarer Trend zu beobachten: Mit den Maschinen soll immer 6&fter das
Finanzierungskonzept gleich mitgeliefert werden. Aus diesem Grund bietet
die StdLeasing ihren Partnerunternehmen als verkaufsférderndes Instrument
das Vendorleasing an. Die Vorteile flr die Hersteller liegen auf der Hand: Sie
erhalten den vollen Kaufpreis bei der Lieferung ihres Produktes an den
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Kunden. Und dieser profitiert durch das Leasing allemal: die Stichworte
lauten finanzielle Flexibilitat und Liquiditat, da durch Leasing oder Mietkauf
Investitionen in neues Gerat getéatigt werden kénnen, ohne Kapital zu binden.
Die Leasingraten werden parallel zur Nutzung der Maschinen oder
Fahrzeuge erwirtschaftet.

Die Laufzeiten der Leasingvertrage richten sich nach den
Abschreibungsfristen. Jedoch kann die Vertragsdauer auch der
vorgesehenen begrenzten Einsatzzeit einer Maschine angepasst werden.
Ganz im Sinne der Kunden bietet die SiidLeasing dartber hinaus die
Vertragsvariante, bei den Raten den realen Geschaftsverlauf zu
bericksichtigten. ,Das ist besonders in der Baubranche wichtig, wo saisonale
Schwankungen — etwa das geflirchtete ,Winterloch’ — die Auftragslage
beeinflussen. In dieser Periode kdnnen ansonsten recht schnell
Liquiditatslicken entstehen®, so Joachim Probst, Geschéftsfihrer der
SidLeasing Vendor Services GmbH und der StidLeasing Kran- und
Schwerlastlogistik GmbH & Co. KG. Durch die flachendeckende Prasenz der
SudLeasing ist eine schnelle und kompetente Beratung der Kunden jederzeit
garantiert.
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